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empfehlung fur :

dik / Analysen :

Souveran fuhren und verkaufen

Steigerung lhres personlichen und unternehmerischen
Erfolgs durch optimale Entwicklung und Lenkung des
Human — Kapitals.

Unternehmer, Selbstandige, Fiihrungskréfte, Personal-
entwickler und Personalverantwortliche.

2 Seminartage - 10 bis max. 12 Teilnehmer.

Die personlichen Erfolgseigenschaften und Begren-
zungen erkennen. - Aktivierung der eigen und unter-
nehmensweiten Human - Potenziale. Kompetenz
und Effizienzsteigerung.

Die personlichen und sozialen Fahigkeiten der Mit-
arbeiter erkennen, entwickeln und zielgerichtet ein-
setzen.

Die ERKENNTOGRAMM ® - Analyse gibt den Teil-
nehmern Einblicke in ihr Personlichkeitsprofil. - Das
Bewusst-Sein in die eigenen Erfolgspotenziale wird
gestarkt. - Die Selbst - und Menschenkenntnis ver-
bessert.

Durch die Aktivierung der persénlichen und unter-
nehmensweiten Human - Potenziale erwéchst ein
besseres Verstandnis fur den Umgang untereinander,
miteinander und fur die Unternehmensziele.

Mitarbeiter kénnen individueller gefuhrt, Aufgaben ge-
nauer zugeteilt und Teams systematischer entwickelt
werden.

Sie koénnen Kunden von ihrer Personlichkeits-
auspragung besser erkennen und behandeln ( einen
optimalen Nutzen vermitteln ) und lhre Abschlul3-
guoten erhodhen.

Feedback- und Aufbauseminare ( 3 Bausteine ) Tele —
Hotline, Individualcoaching, Newsletter, Download aus
dem internen Bereich der Homepage.

ERKENNTOGRAMM® Analyse (Haupt- und Spezial-
auswertungen).

Einzel- und Gruppenarbeit, praktische Ubungen und
Rollenspiele.
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